Pfiprava na jedndni s expresivnim typem

1. Vyberte se ze svych stavajicich zakaznik( ty, které byste oznacili za expresivni.

2. V duchu si zopakujte hlavni rysy expresivnich typ(:

- jevice orientovan na lidi a vztahy nez na praci (vysoka vrelost)
- je asertivni
- jeho rfec téla a znaky chovani odpovidaji expresivnimu typu?

3. Udélejte si kratkou pfipravu na jednani s témito zdkazniky (na konci tohoto dokumentu
mate malou ukazku této pripravy).

Formulafr - pro zapsani poznamek:

Zakaznik ,A”
EXPRESIVNI TYP
Cil jednani:
Cas:
Podklady:
Icebreak:
Zakaznik ,,B”
EXPRESIVNI TYP
Cil jednani:
Cas:
Podklady:
Icebreak:
PRIKLAD: Frantisek Novy, Stavba s.r.o. EXPRESIVNI TYP
Cil jednéni; Zjistit novinky v jeho firmé.
Cas: Mit ¢asovou rezervu na schlizce, mlze se ne¢ekané prodlouzit — i 50% navic.
Pod klady; Reference svédcici o vyjimecnosti, nebo vyznamnosti u jinych zdkaznikd.
Icebreak: Standardni icebreakova otézka, ale vice osobniho charakteru, s dlirazem na vyluc¢nost,
nebo vyznamnost klienta.
Téma osobni, tykajici se zajm{ nebo hobby klienta.




